
Sales Manager Seefracht (m/w/d)

Referenznummer 
Stand: 09.03.2024

Ausschreibendes Unternehmen:
Kühne + Nagel (AG & Co.) KG 
Inspire. Empower. Deliver. 

Standort:
Kühne + Nagel (AG & Co.) KG
Beim Schröderschen Hof 7

Sales Manager Seefracht (m/w/d)

Art der Stelle:
1 Stellenangebot  

Beschäftigungsbeginn:
ab sofort

Anstellung:
Vollzeit

Berufsfelder:
Marketing /
Kommunikation /
Design
Vertrieb / Verkauf

Ansprechpartnerin: 
Frau Darina Rozhenko 
Tel. +49-30-403637-
1514 
darina.rozhenko@
kuehne-nagel.com

Über Kühne+Nagel:
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Mit mehr als 79.000 Mitarbeitern an mehr als 1.300 Standorten in über 100 Ländern zählt
Kühne+Nagel zu den global führenden Logistikdienstleistern.

Vielfalt und Chancengleichheit sind bei Kühne+Nagel fest in unserer Unternehmenskultur
verankert. Unser Miteinander wird getragen von Respekt vor der Einzigartigkeit jedes
einzelnen – unabhängig von Geschlecht und Geschlechtsidentität, den körperlichen und
geistigen Eigenschaften, der Religion und Weltanschauung, der sexuellen Orientierung, der
sozialen oder ethnischen Herkunft, Nationalität und Alter. Wir glauben an die
Innovationskraft der Vielfalt in unseren Teams. Inspired by people – inspired by you? Wir
freuen uns auf Sie!

Ihre Aufgaben und Verantwortlichkeiten:
Sie akquirieren neue Kunden und überzeugen sie von unserem umfangreichen
Produktportfolio
Sie arbeiten Angebote mithilfe unserer modernen Tools aus, erstellen
Kundenpräsentationen und sorgen für die notwendige Dokumentation
Sie arbeiten professionell, eng und konstruktiv mit dem Customer Service zusammen
und erreichen so Ihre gemeinsamen Ziele
Sie begleiten die Implementierung des Neugeschäfts und sind damit der verlässliche
Dreh- und Angelpunkt für Ihre Ansprechpartner auf allen Seiten
Sie sichern die Loyalität unserer Kunden durch die überzeugende Darstellung unserer
Qualitätsprodukte und -dienstleistungen

Diese Qualifikationen sollten Sie mitbringen:
Interesse an einer Karriere im Vertrieb
Erfahrung in der Seefracht wünschenswert
Kreativ und ehrlich, wenn es darum geht, unseren Kunden die besten Produkte und
Dienstleistungen zu verkaufen
Hoch motiviert, neue Geschäftsmöglichkeiten zu verfolgen, gepaart mit sicherem,
verbindlichem und seriösem Auftreten
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Ausgeprägte Verhandlungs- und Abschlusssicherheit
Selbstständige Arbeitsweise und gute Eigenorganisation
Verhandlungssichere Deutschkenntnisse in Wort und Schrift
Gute IT-Anwenderkenntnisse, insbesondere im Umgang mit MS-Office

Nicht alle Punkte treJen zu 100% auf Sie zu? Kein Problem! Wir glauben, dass jeder Mensch
sein einzigartiges Plus durch seine Fähigkeiten und Diversität in die Belegschaft einbringt,
dass über die Stellenbeschreibung hinausgeht. 

Haben wir Ihr Interesse geweckt?
Dann klicken Sie gerne auf "Jetzt bewerben".
Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung.
Ihre Ansprechperson:

Kühne + Nagel (AG & Co.) KG
Yjala Stoboy
yjala.stoboy@kuehne-nagel.com

Dieses Angebot auf Karriere Hamburg aufrufen:
https://www.karriere-hamburg.de/stellenangebot/658725
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